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tugd‘\ Inc. (TUYA) - Stock Analysis

Metrika Hodnota

Ticker NYSE: TUYA / HKEX: 2391

Industry Technology / loT Cloud Platform (PaaS & SaaS)

Market Cap 1,39 billion

FWD Div Yield 5%

TTM PE 29.5 (GAAP)

TTM EV / Sales 1.3

Investment Strategy Growth at Reasonable Price (GARP)

Investment Thesis Masivni hotovostni pozice kryjici vétsinu trzni
kapitalizace, prechod do ziskovosti, Al
integrace.

Catalysts UdrZeni ziskovosti (GAAP profit), Al produkty

(GenAl), zmirnéni celnich tlakd, M&A aktivita,
vzestup EPS.

Current Market Price 2.28

Target Price (Base case DCF) 2.98

Upside Potential 31 % k DCF base a 80 % k DCF BULL
Recommendation BUY / LONG

Position Sizing 1-5 % (High Risk/High Reward vzhledem k

¢inskému riziku)
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Proc¢ existuje investicni prilezitost

Tuya predstavuje investicni prilezitost kvili hodnoté aktiv na rozvaze v kombinaci s inflexnim
bodem v ziskovosti. Tuya se obchoduje s trzni kapitalizaci kolem $1.35 miliardy, pricemz drzi
Cistou hotovost a investice (Net Cash) ve vysi $957,669 miliardy. To znameng, ze trh ocenuje
samotny provozni byznys (Enterprise Value) na pouhych cca $424 milion(. Za tuto cenu
investor ziskava globalniho lidra segmentu v loT PaaS, ktery generuje ro¢ni trzby pres $237
miliond (za prvnich 9 mésict 2025) a ktery jiz dosahl stabilni ziskovosti na bazi Non-GAAP i
GAAP.

Trh zatim vyznamé nereagoval na obrat v hospodareni firmy. Po splasknuti bubliny v roce
2021 a masivnim propadu akcii o vice nez 90 % se Tuya transformovala. Ofezala naklady,
zvysila hrubé marze na cca 48 % a zacala generovat pozitivni provozni cash flow ($30
miliond v Q3 2025). Investori stale vnimaji Tuyu optikou ztratové rlstové firmy zasazené
¢inskym regulatornim rizikem, zatimco firma se fakticky stala "cash cow" s rostouci expozici
v(i&i Al a globalnim trh&im mimo Cinu.

Tretim pilifem prileZitosti je podhodnoceni Al potencialu. Tuya neni jen "prodejce CipQ", ale
softwarova platforma integrujici generativni Al do fyzickych zafizeni (Physical Al). Jeji
platforma umoznuje vyrobclm rychle nasadit Al agenty do zafizeni, coz zvysuje "stickiness"
(vérnost zakaznik(l) a otevird prostor pro vys$si marze v SaaS segmentu. Pokud trh
prehodnoti Tuyu jako Al-enabler softwarovou spolec¢nost, nasobek ocenéni by potencialné
mohl i vyrazné expandovat.

Unified System, One Neutral Platform, All Smart

PaaS Solution SaaS
Dev Kit for Device Manufacturers Turnkey Solution for Smart Device Subscribed Software Service on Devices
Device Edge AloT Cloud User Interaction PaaS + Hardware Design for Consumers for Commercial & Industrial
+ AloT chipset & - AloT Core « User application - Video monitoring & analytic - Cloud storage Management system for —
module - Open API framework - Energy management - GenAl video cut - Smart hotel
Software developer - Things model - Voice control - Central hub HEMS energy saving - Smart apartment
toolkit - Data security & assistant - robotic - Al pattern recognition - Smart community
- Connectivity with ~ compliance . Safety alert . Risk prediction/detection - Smart building
embedded Al Data storage & Message pushing/noticing - Net-zero & energy
«capability analysis management
Deliverables Deliverables Deliverables
AloT module w/ OS  Cloud service Mobile Apps Smart devices, Al device ToC SaaS ToB SaaS applications
Revenue Model
One-time Payment per Device before production Purchase Fee per Device (1) Subscription base — Recurring Fee; (2) Project base
g u " g
Deploy Devices Apps” on Device

https://irtuya.com/static-files/c31dbO1b-aecc-4d9b-a055-bd0f01f8ee41
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Tezi podhodnoceni podporuje také by¢i pohled oc¢ekavani analytika.

G} IUYA Price Targets Summary
uya Inc

@ Wall Street analysts forecast TUYA stock price to rise over the next 12 months.

According to Wall Street analysts, the average 1-year price target for TUYA is 3.42 usp with a low forecast of 3.18 usp and a high forecast of 3.79 usp.

TUYA Lowest Forecast TUYA Average Forecast TUYA Highest Forecast
3.18 3.42 3.79
40% Upside 51% Upside 67% Upside
vy P
AN .
\ J =
il ,

https://www.alphaspread.com/security/nyse/tuya/analyst-estimates

Predstaveni firmy

Tuya Inc. byla zalozena v roce 2014 tymem byvalych manazer( Alibaba Cloud, v cele se
zakladatelem a CEO Jerry Wangem. Spole¢nost funguje jako globalni loT (Internet of
Things) vyvojarska platforma. Jeji hlavni funkci je poskytovat "middleware" - most mezi
hardwarem a uzivatelem. Tuya dodava vyrobclm elektroniky (OEMs) a znackam (Brands)
loT moduly (konektivita), cloudovou infrastrukturu a softwarové aplikace (mobilni aplikace),
které umoznuji, aby se z "hloupého" zafizeni (Zarovka, zasuvka, krmitko pro ptaky) stalo
zafizeni chytré.

2. OEM/ODM 3. Brands/Importers
* RD efficiency * A neutral platform detached from
« Break through technical thresholds e hardware vendors

+ Achieve better technological leadership ™,

+ Unified user system
e -+ Flexible development capabilities
+ Global flexibility

M MONSTER
CALEX: PHILIPS  Schcider

gl e | coua [ oo Holer =
* Rapid Application
* Mature Channels
« New Technology Benchmark

e

[ 4. Distribution Channel
Market Insight

: A <l &
- Supplier Survey @ @ o,

« PB Fast Track

5. End User

*  Whole-house experience
+ Extreme cost-effectiveness |

Walmart Telkom Indonesia cé
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https://irtuya.com/static-files/c31dbO1b-aecc-4d9b-a055-bd0f01f8ee41

Obchodni model je postaven na kombinaci IoT PaaS (Platform-as-a-Service) a SaaS
(Software-as-a-Service). PaaS generuje prijmy z prodeje hardwarovych moduld a licenci na
zakladé objemu prodanych zafizeni. SaaS segment, ktery rychle roste, nabizi softwarova
reSeni pro komercni a pramyslové vyuZiti (napr. sprava chytrych hotell, apartmand Ci
energeticky management).

Vedeni spole¢nosti ma hluboké koreny v technologickém sektoru. Zakladatelé (Jerry Wang,
Leo Chen, Alex Yang) maji zkuSenosti z budovani Alibaba Cloud a platebnich systém( (QR
platby) v Alipay. Management drzi vyznamny podil ve spole¢nosti (Xueji Wang cca 12,5 %,
celkem insidefi cca 18 %), coz zajistuje silny soulad zajmU s akcionari.

Splnéni pozadavkul universa

Spolecnost splriuje kritéria pro zarazeni do Emerging Markets portfolia. Sidlo operaci a R&D
je v Ciné (Hangzhou/Shenzhen), ale firma je kétovana v USA (NYSE) a Hong Kongu, co?
poskytuje likviditu. Splruje podminku podhodnoceni (EM discount) a nabizi expozici vici
sekularnimu rdstovému trendu (IoT + potencialné Al).
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Silna trzni pozice / Disruptor

Tuya pUsobi jako neutralni platforma. Na rozdil od ekosystémdu jako Xiaomi nebo Amazon,
které samy vyrabéji hardware a konkuruji tak svym potencialnim partnerlim, Tuya nevyrabi
koncova spotiebitelska zafizeni (lednice, zarovky). To ji dava unikatni pozici "Svycarska" v
loT svété. Vyrobci (napf. Philips, Schneider Electric, Lidl, Hama) se nemusi bat, Ze jim Tuya
ukradne trh.

Jejim hlavnim ekonomickym prikopem jsou sitové efekty a switching costs.

e Switching Costs: Jakmile vyrobce integruje Tuya modul a postavi svou aplikaci na
Tuya cloudu, je extrémné nakladné a slozité prejit k jinému poskytovateli (znamenalo
by to zménu hardwaru, firmwaru i klientské aplikace).

e Sitové efekty: S vice nez 1,6 miliony registrovanych vyvojariG a 880 miliony
pripojenych zarizeni ziskava Tuya obrovské mnozstvi dat a zpétné vazby, coz ji
umoznuje vylepsovat Al algoritmy a kompatibilitu rychleji nez konkurence. Uzivatele
mohou v jedné aplikaci ("Powered by Tuya") ovladat zarizeni od raznych znacek, coz
zvysuje hodnotu celého ekosystému.

Tuya disruptuje trh tim, Ze demokratizuje loT. Pfred Tuyou musela firma, ktera chtéla
vyrobit chytrou zarovku, zaméstnat tym softwarovych inZenyrl, postavit cloud a
vyvinout aplikaci. S Tuyou mGze tradi¢ni vyrobce uvést chytry produkt na trh v radu tydn(
s minimalnimi pocatecnimi investicemi.

Risk / Reward

Reward: Spole¢nost nabizi asymetricky vynosovy profil. V "Base case" scénafi, kde firma
udrzi soucasnou valuaci a pouze poroste s trhem loT (CAGR cca 10-15 %) a bude vyplacet
dividendy/buybacky z hotovosti, je vynos atraktivni. V "Bull case" scénari, kde trh alespon
castecné preceni Tuyu na nasobky globalnich ¢i americkych SaasS firem (napf. 4x - 6x trzby
namisto soucasnych cca 1,3x EV/Sales), mize cena akcie vzrist nékolikanasobné.

6-20% @ Tuya, Inc. Sponsored ADR Class A - 1D - NYSE =) 02.26 H2.29 12.25 C2.27 +0.03 (+1.34%) usD ~
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https://www.tradingview.com/chart/SB7j1mhO/?symbol=NYSE%3ATUYA
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Operating Cash Flow per Quarter

| Net Operating Cash Flows I Net Cash' and Shareholder Equities at Period End
(USD'M) (USD'M)
B Net Cash Balance Shareholder Equities

1,024 1,027
K 1017 1,024

Q3: Dividends acorued

Q1: Dividends accrued
Q2: Dividends paid

Q3: Dividends accrued
Q4: Dividends paid

(18.9)

Q1'23 Q2'23 Q3'23 Q4'23 Q1'24 Q224 Q3'24 Q4'24 Q1'25 Q2'25 Q3'25 Q1'24 Q224 Q324 Q4'24 Q1'25 Q2'25 Q3'25

1. "Net cash” refers to cash in banks and time deposits/tressury securities recorded as shart-term and long-term investments in the balance sheet (as Tuya has no loans or interest-bearing liabilities).
Note: Numbers are rounded for presentation purposes. 30

Risk: Hlavnim rizikem je geopolitika a "China discount". Trh ocenuje Cinska aktiva s
diskontem kvlli nepredvidatelnosti regulaci a napéti s USA. Nicméné, pfi EV cca $424
miliony je tento diskont jiz zapocitan. Dal$im rizikem je komoditizace hardwarovych moduld,
coz Tuya fesSi presunem k softwaru a Al sluzbdam s vys$si pfidanou hodnotou. Pomér
Risk/Reward je silné naklonén na stranu Reward, primarné diky "zachranné siti" v podobé
obri hotovosti.

Pole plUsobnosti

Tuya je globalni technologicka spolednost. Pfestoze ma kofeny v Ciné, mezinarodni trhy
tvori drtivou vétsinu jejich prijm0. Spolec¢nost uvadi, Ze mezinarodni trzby tvofi 85 % az
90 % celkového obratu, coz ji izoluje od zpomaleni domaci Cinské poptavky. Firma ma
lokalni zastoupeni a datacentra v klicovych regionech:

e USA (Silicon Valley): Hlavni trh pro high-end spotrebni elektroniku.

e Evropa (Disseldorf): Silnd pozice v retailu (Lidl, Aldi) a energetickém

managementu.
¢ Indie a APAC: Rychle rostouci trhy s obrovskym objemem zafizeni.
e Japonsko a Latinska Amerika: Nové se rozvijejici trhy s dedikovanymi tymy.

TUYA / 2391 1,400+
NYSE/HKEX Stock Ticker Employees Worldwide
1,622,000 70%+ i
Global Al Developers In R&D/Product Team W“i‘f:;: v
° Tokyo
East Asia, North Asia, APAC
~7,000 8 Countries/Regions f"}
Global Brands Served Localized Service Coverage IR i) OangzhoSeShenzhes
Medellin '\
Latin America singapore Q)
82.5 Mn 200+
Sustained Revenue Growth  Countries & Regions Q Austraiia

End-User Coverage

24%+ ~880 Mn @

Non-GAAP Net Margin Smart Devices Powered
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https://ir.tuya.com/static-files/c31db01b-aecc-4d9b-a055-bd0f01f8ee41

Dualni listing

Spole¢nost ma dualni primarni listing na NYSE (TUYA) a HKEX (2391). V pripadé, Ze by
doslo k nucenému delistingu Cinskych firem z americkych burz (riziko PCAOB auditu), akcie
Tuya zUstavaji obchodovatelné v Hong Kongu a jsou pIné zastupitelné. To poskytuje
nezbytnou bezpecnostni pojistku, kterou mnoho jinych EM firem postrada.

Historie spole€nosti a vyvoj na kapitalovych trzich

Historie spolecnosti Tuya Inc. je u¢ebnicovym prikladem volatility Cinského technologického
sektoru ("Boom and Bust"), nasledovaného fundamentalni restrukturalizaci.

1. Alibaba Alumni a vznik "neutralni" platformy (2014-2020)

Spolec¢nost byla zaloZzena v roce 2014 v Hangzhou skupinou veteran(i z Alibaba Group.
Klicovou postavou je Jerry Wang (Wang Xueji), byvaly seniorni feditel Alibaba Cloud
(Aliyun), ktery byl u zrodu platebniho systému Alipay (QR platby). Spoluzakladatelé Leo
Chen a Alex Yang rovnéz zastavali vysoké technickeé a operativni pozice v Alibabé.

Tato "Alibaba DNA" byla dulezZita pro ziskani prvotni divéry investord a Skalovani cloudu. Na
rozdil od Xiaomi (které budovalo uzavieny ekosystém vlastnich produkt(l) se Tuya od
pocatku definovala jako agnosticka, neutralni platforma. Tato strategie ji umoznila ziskat
financovani od amerického fondu NEA (New Enterprise Associates) a pozdéji
strategickou investici od Tencentu, coz ji dalo kredibilitu na zapadnich trzich i v Ciné. Do
roku 2020 se Tuya stala de-facto standardem pro “"white-label" smart home zarizeni
prodavana na Amazonu a v retézcich jako Walmart ¢i Lidl.
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2. IPO Bublina a Valuac¢ni Peak (Brezen 2021)

Tuya vstoupila na burzu NYSE (Ticker: TUYA) 18. brezna 2021, v dobé vrcholici pandemické
poptavky po elektronice a nulovych urokovych sazeb.
e |IPO Cena: $21 za akcii (nad upisovacim pasmem $17-$20).
e Capital Raised: SpoleCnost ziskala pres $915 miliont, coz z ni udélalo jedno z
nejvétsich IPO roku.
e Valuace: Prvni den obchodovani akcie vyskocila nad $25, ¢imz valuace dosahla
astronomickych $14 miliard (Price/Sales > 30x).
Investori v t& dobé ocenovali Tuyu jako Cistou "SaaS" firmu s nekone¢nym rlistovym
potencialem, ignorujice cyklicnost hardwaru a geopoliticka rizika.

3.Pad o 95 % (2021-2022)

V druhé poloviné roku 2021 a v roce 2022 celila Tuya kombinaci negativnich faktord, které
srazily cenu akcie z $25 pod $2. Analytik musi vnimat tento propad v kontextu ¢tyr udalosti:

e Amazon Crackdown (Kvéten 2021): Amazon zablokoval tisice velkych cinskych
prodejct elektroniky (napr. Aukey, Mpow) kvili manipulaci s recenzemi. Mnoho z
téchto prodejct byli klienti Tuyi. To zpUsobilo okamzity vypadek v aktivacich novych
zarizeni.

e Regulatorni zasahy Pekingu: Cinska vlada zahajila taZeni proti technologickym
gigantdm (kauza Didi, zékaz ziskového doucovani), coz vyvolalo plosny vyprodej
Cinskych aktiv.

e Hrozba Delistingu (HFCAA): Tuya se ocitla na seznamu firem ohroZenych nucenym
stazenim z NYSE kvali nemoznosti amerického auditu (PCAOB) kontrolovat ucetnictvi
v Ciné.

e Inventory Glut (2022): Po covidovém boomu =zlstaly sklady retailerd plné
neprodané elektroniky. Objednavky novych Cipl a licenci (PaaS) se prakticky
zastavily.
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4. Defenzivni manévry a Cesta k ziskovosti (2022-Soucasnost)

V reakci na existenc¢ni hrozbu provedl management sérii krokl, které definuji dnesni
investicni tezi:

e Dual Primary Listing (Cervenec 2022): Tuya vstoupila na Hong Kong Stock
Exchange (HKEX: 2391). NesSlo o sekundarni listing, ale o dudlni primarni, coz
umoznilo plnou zastupitelnost akcii. Tento krok eliminoval likviditni riziko v pripadé
delistingu z USA.

e Agresivni Cost-Cutting: V letech 2022 a 2023 spole¢nost snizila pocet
zaméstnancu o desitky procent (zejména v R&D) a osekala nerentabilni hardwarové
projekty.

e Pivot k B2B/SaaS$: Firma se prestala soustfedit na objem levnych zafizeni a zamérila
se na bonitni klienty (Industry SaaS, Smart Hospitality).

e Dosazeni Break-even (2023/2024): Diky usporam a urokovym vynosim z obfri
hotovosti ($1 mid. USD z IPO zlstala z velké ¢asti nedotéena) se firma prehoupla do
Non-GAAP zisku, ¢imz zastavila "krvaceni" hotovosti a stabilizovala cenu akcie kolem
$1.50 - $2.00, kde se formuje dno.
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https://www.tradingview.com/chart/SB7;1mhO/?symbol=NYSE%3ATUYA

Analyza trhu

Trh platforem pro internet véci (loT) prochazi zasadni konsolidaci, ve které se spolecnost
Tuya Inc. vyprofilovala jako globalni lidr v segmentu nezavislych loT PaaS
(Platform-as-a-Service) feSeni. Celkovy adresovatelny trh (TAM) se posouva od prosté
konektivity spotfebni elektroniky smérem k sofistikovanym softwarovym fesenim pro
komercni vyuZiti (SaaS) a integraci umélé inteligence. Konkurencni prostredi je vysoce
fragmentovaneé a Ize jej rozdélit do tfi hlavnich vrstev: infrastrukturni giganti (Hyperscalers),
uzaviene ekosystemy spotrebni elektroniky a vertikalné integrovani specialiste. Tuya v
tomto prostredi zaujima unikatni pozici "neutralniho prostrednika”, ktery umoznuje

tradicnim vyrobciim (OEM) konkurovat technologickym gigantiim bez nutnosti budovat
______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________|
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vlastni nakladné IT tymy.

Nejvyznamnéjsi konkurenci na globalni urovni jsou poskytovatelé cloudové infrastruktury,
predevsim Amazon Web Services (AWS IoT), Microsoft Azure (loT Hub) a Google Cloud
Platform. Tito hraci vSak pro Tuyu predstavuji spiSe "frenemies" (pratele i nepratele
soucCasné) nez primé konkurenty v boji o koncového OEM zakaznika. Zatimco AWS a Azure
poskytuji "hrubou" infrastrukturu a nastroje pro vyvojare, které vyzaduji expertni znalost
kdédovani a mésice vyvoje, Tuya nabizi feSeni na kli¢ (turnkey solution) s pfistupem
low-code/no-code. Pro vyrobce ledniCky nebo termostatu je ekonomicky nevyhodneé stavet
vlastni cloud na AWS od nuly; Tuya jim umoznuje uvést chytry produkt na trh v fadu tydnd
za zlomek nakladd. Tuya navic svou platformu na téchto cloudech provozuje, ¢imz se stava
jejich vyznamnym klientem, nikoliv pfimym soupefem v oblasti laaS (Infrastructure as a
Service).

V segmentu primych konkurentl, tedy nezavislych IoT platforem tretich stran, Tuya
prakticky zvitézila v boji o trzni podil. Historicky rival, americka spolecnost Ayla Networks,
nedokazal dosahnout srovnatelnych uspor z rozsahu a jeho trzni vyznam marginalizoval.
Dalsi mensi platformy jako Losant, Blynk nebo Kaa se soustredi spiSe na niche primyslové
aplikace nebo hobby komunitu a nedisponuji komplexnim ekosystemem zahrnujicim
hardwarové moduly, cloud i hotovou mobilni aplikaci. Zasadnim faktorem, ktery Tuyu
odliSuje od téchto mensich hracl, je jeji masivni sitovy efekt. S vice nez 880 miliony
pripojenych zafizeni a miliony vyvojar(i dokaze Tuya nabizet hardwarové moduly za ceny,
kterym mensi konkurenti nemohou konkurovat, a zaroven zarucuje kompatibilitu napfic tisici
znacCkami, coz je pro retailové fetézce (jako Walmart nebo Lidl) klicovy prodejni argument.

Various Smart Scenes Freely Composed by PBT Devices

%' Better User

Higher PBT Experience &
Brands Sales More User
Purchase
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o

@ Brand B

. 8,

SN

End User

=
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Larger PBT
Market Share & - More Brands

More Products Join Tuya
Developed

I Powered by Tuya ("PBT") Brands
0 Non-PBT Brands

®®
@@= ® @

PBT Devices Users Prefer to Buy More PBT Products Network Effects

https://irtuya.com/static-files/c31dbO1b-aecc-4d9b-a055-bd0f01f8ee41

Specifickou a silnou konkurenci jsou uzaviené ekosystémy spotiebni elektroniky (*Walled
Gardens"), dominuijici pfedevsim v Cing, ale i globalné. Zde je hlavnim rivalem Xiaomi se
svym ekosystémem Mi Home, a dale spolecnosti jako Huawei (HarmonyOS), Amazon
(Alexa/Echo) Ci Google (Nest/Home). Xiaomi operuje s agresivni strategii, kdy casto
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kapitalové vstupuje do vyrobcl hardwaru a nuti je k exkluzivité, ¢imz si buduje monopolni
postaveni v ¢inskych domacnostech. Pro nezavislé znacky (napf. Philips, Schneider Electric,
Hama) je vSak spoluprace s Xiaomi rizikova, protoze Xiaomi vyrabi vlastni konkurenc¢ni
produkty. Zde Tuya uplatfiuje svou strategii "Svycarska" - jako neutralni platforma, ktera
nevyrabi vlastni spotrebiCe, nepredstavuje pro své klienty hrozbu kanibalizace trzeb. Tento
aspekt neutrality je hlavnim dlvodem, pro¢ si zapadni znacky pro svou loT strategii vybiraji
Tuyu a nikoliv Cinske ekosystemove giganty.

Na c¢inském domacim trhu je konkurence nejostrejsi. Kromé Xiaomi zde silné plsobi Alibaba
Cloud (Link loT) a Tencent Cloud, ktefi se snazi integrovat loT hloubéji do svych
super-aplikaci a e-commerce platforem. Alibaba se soustfedi na infrastrukturu a Smart City
projekty, zatimco Tencent dominuje v socidlni interakci (WeChat). Tuya v Ciné &eli tlaku na
marze u hardwarovych moduld, protoZze mistni konkurenti jsou ochotni dotovat hardware
vymeénou za sbér dat. Odpovedi Tuyi je posun k segmentu B2B a Smart Industry, kde
konkuruje spiSe specializovanym firmam. Cinsky trh je také specificky rychlou adopci
novych technologii; konkurenti jako Huawei rychle integrovali HarmonyOS pro
bezproblémové propojeni telefonl a spotfebicd. Tuya musi v Ciné konkurovat nejen cenou,
ale predevsim pridanou hodnotou v podobé SaaS reseni pro spravu budov a hoteld, kde
Cisti infrastrukturni hraci nemaiji tak silnou pozici.

V oblasti vertikalnich SaaS reseni, kam Tuya strategicky sméruje, narazi na etablovane
zapadni hrace jako Alarm.com (bezpecnost), Samsara (fleet management) nebo Control4
(high-end automatizace). Tyto spole¢nosti maji hlubokou doménovou znalost a vysoké
marze, avsSak jejich systemy jsou Casto uzaviene a drahé. Tuya se snazi tento trh
disruptovat nabidkou flexibilngjsiho a levnéjsiho reseni, které umoznuje integraci zarizeni od
rlznych vyrobcll pod jednou stfechou. Zatimco Alarm.com se obchoduje na vysokych
nasobcich trzeb diky své stabilité, Tuya ma potencial rlst rychleji diky otevrenosti své
platformy a schopnosti obslouzit Sirsi spektrum vertikal od hotelnictvi po energeticky
management, aniz by byla limitovana na jeden segment.

Novou konkurencni dynamiku na trh vnasi standard Matter, ktery sjednocuje komunikacni
protokoly a teoreticky sniZuje potfebu proprietarnich platforem, jako je Tuya. Matter
umoziuje zarizenim komunikovat lokadlné bez nutnosti cloudu. Ackoliv se mlze zdat, ze
tento standard ohrozuje byznys model Tuyi, spoleCnost se rychle adaptovala a stala se
jednim z hlavnich propagatord Matteru. Tuya nyni poskytuje feSeni pro snadnou
implementaci Matteru pro vyrobce, ¢imz se presouva z role "poskytovatele konektivity" do
role "poskytovatele spravy a inteligence". V ere Matteru a generativni Al jiz nebude
konkurencni vyhodou to, Ze se zafizeni pfipoji k Wi-Fi (coz se stava komoditou), ale to, jak
chytré sluzby nad timto pripojenim bézi. Zde ma Tuya diky sve obrovske datove zakladné a
novym Al agentlm naskok pred Cisté hardwarovymi konkurenty.
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Makroekonomickeé prostredi a Geopoliticka rizika

Tato sekce analyzuje externi faktory ovliviujici poptavku po loT produktech a specificka
rizika spojena s ¢inskym plivodem spolecnosti. Ackoliv ma Tuya globalni trzby, jeji valuace a
sentiment jsou silné korelovany s makroekonomickym cyklem a americko-Cinskymi vztahy.

Rust a geografické rozdéleni trhu loT

Globalné IoT platformy od roku 2025 do 2034 porostou priblizné 13,2 % CAGR a v Asii rlst
loT platforem dosahne podle predikci dokonce 15 % CAGR. Severni Amerika ma v roce 2024
na loT platformach asi 38% podil. 10T platformy mély roku 2024 podil trzeb ze softwaru na
55 % a z dalSich sluzeb 45%. Roku 2025 trh IoT platforem dosahuje asi 16,11 miliard USD.

Cely sSirsi trh s 10T sluzbami se ocekava, ze mezi lety 2024 a 2029 poroste 17,5 % CAGR.
Roku 2025 dosahuje priblizné 289,5 miliard USD.

loT (Internet of Things) Platforms Market Share, By Region 10T (Internet of Things) Platforms Market Share, By Component
Precedence ( gs) :2Y TEEIon, Trecedence ( gs) B0y 2 OmP ’
SEARCH 2024(%) RESEARCH 2024 (%)
60%
55%
m North America 500%
45%
N Europe 0%
= Asia Pacific
30%
Latin America
20%
MEA
10%
The North America region is leading loT (internet of things) platforms market , accounting for a significant share of 38% in 0%
2024. Asia Pacific region is projected to grow at the significant CAGR during the forecast period. Platform Software Services
Source: hittps://www.precedenceresearch.comvioT Platforms Market ‘Source: https://www.precedenceresearch.com/loT Platforms Market

https://www.precedenceresearch.com/iot-platforms-market

= loT (Internet of Things) Platforms Market Size 2025 to 2034 .
Precedence ( &s) e loT Services Global Market Report 2025
RESEARCH (USD Billion)
$552.6
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The global IcT (internet of things) platforms market is predicted to increase from USD 16.11 billion in 2025 to approximately
USD 48.17 billion by 2034, expanding at a CAGR of 13.20% from 2025 to 2034. 2024 2025 2026 2027 2028 2029

Market Size (in USD billion)

Source: https://www.precedenceresearch.com/loT Platforms Market

eport graghname webp
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Globalni makroekonomické faktory

e Stabilizace urokovych sazeb a oziveni realitniho trhu: Poptavka po produktech
Tuya (Smart Home) je vysoce korelovana s obratem na trhu nemovitosti v USA a
Evropé. OCekavané snizovani urokovych sazeb Fedu a ECB v letech 2025-2026 zlevni
hypotéky, coz historicky vede k narlstu instalaci chytrych zamk{, termostatl a
osvétleni do novych ¢i rekonstruovanych domd.

e Konec cyklu sniZzovani zasob (Destocking): V letech 2022-2023 trpél sektor
masivnim previsem zasob u retailerd (BestBuy, Walmart, Lidl). Data z Q3 2025
potvrzuji, ze tento cyklus skoncil. Retailisté zacinaji znovu naskladnovat (Restocking),
coz primo zvysuje poptavku po PaaS modulech Tuya.

e Energeticka tranzice v EU: Vysoké ceny energii v Evropé jsou sekularnim vétrem v
zadech. Spotrebitelé jiz nekupuji chytré zasuvky jako "hracku", ale jako investici pro
usporu energie (HEMS - Home Energy Management Systems). Tento segment je
nejodolnéjsi vlci recesi.

e Slabost ¢inské domaci poptavky: Ackoliv Tuya generuje 85-90 % trzeb mimo Cinu,
slaba domaci spotreba a krize Cinského realitniho sektoru nuti lokalni konkurenty
(Xiaomi, Alibaba) k agresivnimu vyvozu a cenové valce, coz mlze tlacit na marze v
low-end segmentu.

Geopoliticka rizika (China Factor)

e Celni valka a cla (Tariffs): Nejvétsi bezprostredni riziko. Pokud by doslo k zavedeni
plosnych 60% cel na Cinsky dovoz do USA (scénar Trump 2.0), zasahlo by to klienty
Tuyi - Cinske vyrobce OEM, kteri vyvazeji hotova zafizeni do USA. To by mohlo vest k
poklesu objemU, dokud by se vyroba nepresunula do jinych zemi (Vietnam, Mexiko).

e Datova bezpecnost a suverenita: Riziko, Ze zapadni vlady oznaéi Tuyu za
bezpecnostni hrozbu (podobné jako Huawei nebo Hikvision/Dahua). Tuya toto riziko
aktivné mitiguje striktnim oddélenim dat (data americkych uZivatell zlstavaji v USA
na serverech AWS/Azure a nejsou pFistupna z Ciny), ale politicka percepce mize byt
iracionalni.

e Riziko "Entity List": Zarazeni na ¢ernou listinu amerického ministerstva obchodu by
znemoznilo americkym firmam (napf. Amazon, Google) spolupracovat s Tuyou.
Ackoliv je Tuya "pouze" softwarova platforma pro spotiebni elektroniku (Zadné 5G,
zadné vojenskeé aplikace), riziko nelze zcela vyloucit.

e Decoupling dodavatelskych rfetézct: Zapadni znacky (Brands) tlaci své vyrobce k
pfesunu vyroby mimo Cinu (“China Plus One" strategie). Tuya musi zajistit, aby jeji
podpora a dodavky Cipl fungovaly hladce i pro tovarny ve Vietnamu, Indii ¢i Mexiku,
jinak hrozi ztrata klientt, ktefi chtéji "de-riskovat" svij supply chain.

e Regulatorni tlak Pekingu: Ackoliv je riziko mensi nez u gigant( typu Alibaba (Tuya je
v souladu s vladni politikou podpory "Hard Tech" a exportu), Cinska regulace
nakladani s daty (Data Security Law) zvySuje administrativni naklady na compliance
pri preshranicnich tocich dat.
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Produkty / Sluzby

Tuya nabizi komplexni "AloT" ekosystem.

e |oT PaaS: Zakladni produkt. Vyrobce si koupi ¢ip (od Tuyi) s nahranym opera¢nim
systemem TuyaOS. Tento Cip zajisti, Ze se zafizeni pripoji do cloudu. Tuya podporuje
vSechny protokoly (Wi-Fi, Bluetooth, Zigbee, Matter).

e Industry Saa$S: Softwarové nadstavby pro B2B klienty. Napfiklad Tuya Hotel (sprava
chytrych zamkd a svétel v hotelu), Tuya Apartment nebo Commercial Lighting. Zde
Tuya generuje opakujici se trzby s vysokou marzi.

e Smart Solutions: Tuya prilezitostné prodava i hotova zarizeni nebo komplexni reseni
pro specifické partnery, ale tento segment cilené tlumi ve prospéch softwaru.

e Al Products: Nové Tuya Al a Al Agent Development Platform. Umoznuje vyvojarim
integrovat LLM (Large Language Models) do zafizeni - napf. chytré hodinky, které
mluvi, nebo krmitko pro ptaky, které pozna druh ptaka.

Rozlozeni trzeb

Historicky byla Tuya zavisla na prodeji PaaS (modul(). Nyni vidime posun k softwaru.
e Paa$S: Stale tvori vétsinu trzeb (cca 72 %), roste mirné (cca 2,4 % v Q3 25). Hruba
marze zde roste (cca 48,8 %), coz ukazuje na cenovou silu a efektivitu.
e SaaS and Others: Nejrychleji rostouci a nejziskovéjsi segment (cca 14 % trzeb, rist
15,4 % v Q3 25). Hruba marze je zde luxusnich cca 71 %. Toto je budoucnost firmy.
e Smart Solutions: Klesajici segment (cca 14 % trzeb, pokles 14,6 %), firma se odklani
od nizkomarzoveho hardwaru.
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KPI

Rust trzeb

RUst trzeb prosel volatilitou. Z hyper-rliistu (+70 %) v roce 2021 doslo k poklesu v letech
2022-23. Nyni se firma vratila k rlstu. V Q3 2025 dosahly trzby $82,5 milionu (+1,1 % YoY).
Ackoliv je rist v poslednim kvartale mirny (kvQli cldm), firma vykazuje meziroc¢ni rlst trzeb
jiz 9 kvartall v radé. Klicové je, ze SaaS roste dvoucifernym tempem (+15,4 %), coz zlepsSuje
mix.

Sustained YoY Revenue Growth for 9 Consecutive Quarters

| Total Revenue by Quarter
(USD'M)

+39% +30% +10%*
Y/Y Growth

81.6 82.1 201 825

Total Revenue

Q323 Q4'23 Q124 Q224 Q324 Q424 Q125 Q2'25 Q325

https://irtuya.com/static-files/c31db0O1b-aecc-4d9b-a055-bd0f01f8ee41

Marze a ziskovost

Zde nastal nejvétsi posun.

e Gross Margin: Vzrostla na 48,3 % (z 46 % pred rokem). To je dikaz, Ze Tuya neni jen
"preprodejce hardwaru", ale skute¢na softwarova firma.

e Operating Margin: Dramatické zlepSeni na 4,6 % (GAAP) z negativnich -21 % pred
rokem. Non-GAAP provozni marze je 10,8 %.

e Net Margin: Firma je ziskova. Non-GAAP Cista marze dosahla 24,4 %.
Management prokazal schopnost drasticky snizit OPEX (R&D, Sales) a dosahnout
ziskovosti i pfi pomalejSim rustu trzeb.
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Steady Gross Margin Secures Long-term Profitability

I Gross Margin I Revenue Contribution

Overall Blended More diverse revenue structure
in line with growing strategy

464%  ATA%  484% 460%  484%  483%

By e S = ﬂ n

742%  719% 723% 71.6%  72.0%  70.8%

*r——»p
aagy  AT1% 486% 46.0%  487%  48.8%
—— — o —=

255%  255%  240% 235%  225%  23.8%

Q3'25

Fy23  FY24 M9'25 Q324 Q225 Q3'25 Fy23 Fya4 M9'25

- Paas - SaaS & Others - Smart Solutions - Paas - S5aaS & Others - Smart Solutions

Operating Expense by Quarters

Operating Expenses, GAAP and Non-GAAP’ I Headcounts at Period End
(USD'M)
Total= 1,465 1,435 1,415

58.1

53.3
47.0
= : ‘ . n H

1,047 1,040 1,040
Q1'23 Q2'23 Q323 Q423 Q124 Q224 Q324 Q424 QI'25 Q225 Q3'25 72 Y24 e
Bl Non-GAAP Operating Expenses B R&D 0 sam G&A

1! GAAP Operating Expenses (Mainly SBC)

1. Non-GAAP measures, Please refer to the eamings release or financial reports for reconciliations of these non-GAAP measures to their most comparable GAAP equivalents,
Note: Numbers are rounded for presentation purpeses. "OP" refers to "operating”. “Imm.” refers to “the amounts of non-GAAP reconciled items other than SBC are Immaterial”.
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Maintained Profitability For Six Consecutive Quarters

I Operating Profits, GAAP and Non-GAAP"
(USD'M)

8.6 8.9

7.4 74 £ 6.8

11% Achieved profitability for the second
g:"ﬁ'ﬁ“‘i: consecutive quarter under both GAAP
e and non-GAAP measures, mainly thanks
to —

(0.3)

(0.6)

(3.8) + Higher gross profit supported by
consistent revenue growth;
(10.3)
(15.0) +  Disciplined OPEX control; and
15 (16.4) 7.1 ) .
(18.5) +  Continued reduction in share-based

(23.6) compensation expenses.

@23 614 Sustained a non-GAAP operating profit of
$8.9 million in Q3'25, with a non-GAAP OP
margin of 11%.
Q123 Q223 Q323 Q423 Q124 Q224 Q324 Q424 Q125 Q225 Q325

I Non-GAAP Operating Profits
GAAP Operating Profits

1. Non-GAAP measures, Plezse refer to the eamings release or financial reports for reconciliations of these non-GAAP measures to their most comparable GAAP equivalents.
Note: Numbers are rounded for presentation purposes. "OF" refers to “operating™,

Sustained Operating Leverage

I Net Profits, GAAP and Non-GAAP!
(USD'M)

24%
Non-GAAP
Net Margin

Net profit (GAAP) increased for the 4

consecutive quarter, an improvement of
USD 19.4M year over year, reflects
sustained operating leverage from —

* Revenue growth
+ Disciplined cost control
+ and declining SBC expenses

) Sustained a Non-GAAP net profit of
$20.1 million in Q3'25, with a non-GAAP
(21.0) . net margin of 24%

(3.7)

4.9) G5 (4.4)

(10.8)

Q123 Q223 Q323 Q423 Q124 Q224 Q324 Q424 Q125 Q225 Q325

I Non-GAAP Net Profits
GAAP Net Profits

1. Nan-GAAP measures. Please refer to the eamings release or financial reports for reconciliations of these non-GAAP measures to their most comparable GAAP equivalents,
Note: Numbers are rounded for presentation purposes.
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Well-Controlled Receivables and Turnover Days

I Receivables at Period End I Account Receivable Turnover Days’
(USD'M) (Days)
m— Tuya
Average - Semiconductor
=== Average - Software

Q123 Q2'23 Q3'23 Q4'23 Q1'24 Q2'24 Q3'24 Q4'24 Q1'25 Q2'25 Q3'25 Q1'23 Q223 Q3'23 Q4'23 Q1'24 Q2'24 Q3'24 Q4'24 Q1'25 Q2'25 Q3'25

https://irtuya.com/static-files/c31db0O1b-aecc-4d9b-a055-bd0f01f8ee41
Vyvoj trzniho podilu a DBNER

Tuya je globalné nejvétsi treti stranou (nezavislou platformou) pro IoT vyvojare. Jeji podil
mezi platformami tretich stran je cca 17 %, coz je vice nezZ jakykoliv jiny konkurent (mimo
in-house feseni velkych gigantll). Dualezitd metrika DBNER (Dollar-Based Net Expansion
Rate) klesla na 109 % (ze 124 % pred rokem). To znamen3, Ze stavajici zakaznici utraceji 0 9
% vice nez loni. Pokles odrazi opatrnost zakaznikl kvili makroekonomice a clim, ale
hodnota nad 100 % stale indikuje zdravy "upsell.

Spokojenost zakazniku

Pocet zakaznikl je stabilni (cca 3 100), ale hlavni jsou "Premium PaaS customers" (ti, co
utrati >$100k rocné). Téch je 280 a tvori 88 % trzeb PaaS. To ukazuje na vysokou
koncentraci a zavislost na velkych hracich, ale zaroven na to, ze velci klienti (jako Schneider,
Philips) zlstavaiji a tvori stabilni zakladnu prijma.

Unit Economics

Tuya operuje s modelem "Land and Expand". Prvotni prodej modulu (PaaS) ma nizsi marzi,
ale slouzi jako trojsky kan. Jakmile je zafizeni v siti, Tuya zacind generovat prijmy z VAS
(Value Added Services) - cloudové ulozisté pro kamery, Al notifikace atd., kde jsou marze
softwarové (>70 %). Tento posun v unit economics je hlavnim motorem soucasného ristu
ziskovosti.
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Management a Akcionarska struktura

Historie managementu

KLUB .
INVESTORU

ASSET MANAGEMENT

Jadro tymu pochazi z Alibaby. Jerry Wang (CEO) byl senior director v Alibaba Cloud a
podilel se na spusténi Aliyun. Leo Chen (President) a Alex Yang (CFO) maiji rovnéz
background v Alibabé, zaméreny na cloud a operace. Tym je technicky velmi silny a
prokazal schopnost pivotovat strategii - od bezhlavého rlstu k striktni financéni discipliné a
ziskovosti behem krize.
Akcionarska struktura a Zainteresovanost

Insidefi drzi vyznamny podil, cozZ signalizuje davéru.
e Xueji (Jerry) Wang: cca 12,5 % podil.
e Liaohan (Leo) Chen: cca 4,4 %.
e Institucionalni investori: V tabulce akcionarl (cap table) figuruji jména jako Tencent
a NEA (New Enterprise Associates), coz jsou prestizni venture capital fondy, které

firmu podporuji dlouhodobé.

TUYA Valuation Grade

Sector Relative Grade ~ TUYA  SectorMedian % Diff. to Sector
PIE Non-GAAP
) 17.48 2427 28.06%
PIE Non-GAAP
(FwD) 17.80 24.29 26.70%
PIE GAAP (TTM)  5- | 29.53 31.09 5.02%
PIE GAAF (FWD} c+ 32.43 3145 312%
PEG GAAP (TTM) NM 1.00 NM
PEG Non-GAAP
{FWD) 172
EV / Sales (TTM} 1.30 352 63.14%
EV/ Sales (FWD) 1.30 3.42 51.89%
EV / EBITDA (TTM) 698.50 1578 3,620 26%
EV / EBITDA (FWD) B 12.18 14.91 18.24%
EV /EBIT (TTM) . NM 25.88 NM
EV / EBIT (FWD})  D- | 7214 20.75 247.59%
Price / Sales (TTM) c 4.33 3.36 28.96%
Price / Sales (FWD) c 430 3.40 26.56%
Price / Book (TTM) 1.39 357 61.06%
Price / Book (FWD) 1.32 438 69.50%
Price / Cash Flow
() B 15.61 18.66 -16.38%
Price / Cash Flow
(FWD) 14.18 20.15 -29.58%
Dividend Yield
) 5.06% 1.44% 250.65%

https://seekingalpha.com/symbol/TUYA/valuation/metrics
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DCF Valuace

Pro stanoveni férové hodnoty spoleénosti Tuya Inc. vyuzivame pétilety model
diskontovanych penéznich tok( (DCF), ktery nejlépe zachycuje soucasny inflexni bod
prechodu do ziskovosti a generovani volného cash flow. Nase ocenéni se védomeée
odchyluje od konzervativniho konsenzu trhu, protoZze v modelu zohledriujeme specificky
rizikovy profil firmy, ktery je vyrazné nizSi, nez naznacuje jeji Cinsky puavod. Klicovym
vstupem je upravena diskontni sazba WACC ve vysi 11,0 %, coz je hodnota nizSi nez
standardnich 13-14 % pro Cinske technologicke tituly. Toto snizeni je plné ospravedinéno
extréemni likviditou spolecnosti, kde Cista hotovost a kratkodobe investice kryji priblizne 75
% trzni kapitalizace. Tato masivni hotovostni pozice de facto eliminuje riziko insolvence a
funguje jako zachranna sit pro akcionare, coz plsobi jako pozitivum v ramci diskontni
sazby. Terminalni rist je nastaven konzervativné na 2,5 % v souladu s dlouhodobym
vyhledem globalniho HDP.

V nasem zakladnim scénari, ktery povazujeme za nejpravdépodobnéjsi, modelujeme
cyklické oziveni poptavky po IoT zafizenich v letech 2026 az 2028. Vychazime z
predpokladu, Zze po soucasné fazi snizovani skladovych zasob pfijde vina obnovy hardwaru
nakoupeneho béhem pandemie, ktera bude potencialné navic mirné akcelerovana
nastupem generativni Al do koncovych zarizeni. Ocekavani je podporeno velmi pozitivnimi
odhady rlstu celého trhu IoT, konkrétné asi 15 % rocné pro asii a 13,2 % celosvétove.
Ocekavame proto zrychleni rlstu trzeb az k 16 % v roce 2027. Zasadnim prvkem valuace je
vSak provozni paka. S rlstem podilu softwarovych sluzeb (SaaS) a Al produkt(, které nesou
hrubou marzi pres 70 %, projektujeme expanzi provozni marze (EBIT) az na 18 % v roce
2030. Trh momentalné podcenuje schopnost Tuyi pretavit dodateCne trzby do Cistého
zisku, jakmile jsou pokryty fixni naklady na vyzkum a vyvoj.

Vysledkem tohoto modelu je férova hodnota akcie na urovni 3,78 USD, coz predstavuje
priblizné 65% potencial zhodnoceni oproti soucasné trzni cené. Tato hodnota je mirné nad
konsenzem analytik( (cca 3,33 USD), avSak stale zlstdva v racionalnich mezich a je
fundamentalné podlozena. Soucasna trzni kapitalizace implikuje, ze investofi ocenuji
samotny provozni byznys spole¢nosti (Enterprise Value) na pouhych cca 300 milion USD,
coz je pri ocekdvaném rocnim free cash flow blizicim se 80 milionim USD extrémni
podhodnoceni. | v pripadé pesimistického scénare, ktery pocita s eskalaci obchodni valky a
60% cly ze strany USA, nam model indikuje hodnotu 2,45 USD, tedy stale nad aktualni trzni
cenou. To potvrzuje silnou asymetrii investicni prilezitosti, kde je riziko poklesu limitovano
hotovosti, zatimco potencial rlstu pfi precenéni na standardni softwarové nasobky je

nasobny.
DCF VALUACE:
BEAR BASE BULL
Implied Share Price $1.80 $2.98 $4.11
Upside / Downside -20.9% 30.7% 80.3%
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Zaver

Investice do spoleCnosti Tuya Inc. predstavuje strategicky vstup do kvalitni, technologicky
vyspélé spole¢nosti s dominantnim postavenim na rychle rostoucim trhu. Spolecnost
operuje na trhu s obrovskym rdstovym potencialem, ktery jen v asijském regionu dosahuje
ocekavany rocni rist 15 % a vice jak 13 % celosvétové. Tento rlist segmentu, v kombinaci s
ozivenim zapadnich trh( a nastupem generativni Al do koncovych zarizeni, vytvari idealni
podminky pro dlouhodobou expanzi trzeb a ziskovosti. Lze zde ziskat expozici vUCi
sekularnimu trendu digitalizace fyzického svéta prostiednictvim firmy, ktera jiz prokazala
schopnost tento trend monetizovat a generovat zisky.

Hlavnim pilifem investi¢ni teze je silny a udrzZitelny ekonomicky pfikop (Moat). Tuya si
vybudovala unikatni pozici neutralni platformy, ktera funguije jako "Svycarsko" pro internet
véci. Tim, ze nevyrabi vlastni spotrebni elektroniku, se stala preferovanym partnerem pro
tisice znacek, které se nemusi obavat konkurencniho stretu. Tato neutralita, podporena
vysokymi naklady na zménu dodavatele (switching costs) a silnymi sitovymi efekty, ini jeji
ekosystem extremné odolnym. S kazdym dalSim pripojenym zarizenim a novym vyvojarem
se platforma stava chytiejsi a hodnotnéjsi, coz vytvari vysokou bariéru vstupu pro
jakoukoliv potencialni konkurenci.

Dlvodem pro investici je tedy vzacna kombinace kvality, rlstu a atraktivniho ocenéni.
Kupujeme lidra v odvétvi s prokazatelnou cenovou silou a rostoucimi marzemi, ktery se
obchoduje za cenu, jez zdaleka nereflektuje jeho budouci potencial. SpoleCnost se jiz
transformovala do vysoce ziskové softwarové platformy a ma velky prostor pro budouci
expanze do SaaS pro velké firmy. Upside potencial je zde dan nejen precenénim akcie
smérem k férovym nasobkim béznym pro softwarové firmy, ale predevsim schopnosti
spolec¢nosti dlouhodobé rist dvoucifernym tempem a dominovat globalnimu trhu chytrych
zarizeni. Tuya je tak prilezitosti koupit prvotridni aktivum na zacatku nového ristového cyklu
za cenu, ktera nabizi asymetricky vynosovy profil ve prospéch investora.
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Clanky:

https://seekingalpha.com/article/4830924-tuya-quiet-execution-strong-margins-and-a-
billion-dollar-cash-cushion

https://seekingalpha.com/article/4847637-tuya-speculative-bet-at-two-bucks

https://seekingalpha.com/article/4808370-tuya-shows-promise-but-tariff-troubles-clou
d-its-trajectory

DalSi zdroje dat:
https://fiscal.ai/company/NYSE-TUYA/
https://seekingalpha.com/symbol/TUYA

https://finance.yahoo.com/quote/TUYA/key-statistics/

https://www.tradingview.com/chart/SB7i1mhO/?symbol=NYSE%3ATUYA

https://www.alphaspread.com/security/nyse/tuya/dividends#dividends

https://ir.tuya.com/financials/quarterly-results

Predikce rastu loT:

https://www.precedenceresearch.com/iot-platforms-market

https://www.thebusinessresearchcompany.com/report/iot-services-global-market-repo
rt
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